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一套系统管商会，一个分身替秘书长干活

引言

40+ 项日常工作模块 · 电子通讯录 · 企业微网站 · 闭环商城 · 一句话启动 AI

商会宝

商会宝 Agent

现在买商会宝，送 3 个月 Agent · 买 2 年送 1 年，或送一次  AI 通识培训

面向商协会 · 同学会 · 校友会等多人组织

商会商城
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商会宝 上篇
把商会的日常，搬进一个系统里

商会宝是什么
40+ 项日常工作的数字化底座

电子通讯录
每个名字后面，是一家能点开的企业

40+ 项模块
一个后台全包，不用再来回切

商会宝价格
x,xxx 元 / 年，两种赠品二选一
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一图看懂：产品是什么关系

商会宝
日常工作 40+ 项
通知 · 活动 · 走访 · 会费 · 资讯

电子通讯录
企业微网站 · 电子名片 · 人脉检索

商会商城

会员供需 · 内部交易 · 积分回流

商会宝 Agent
秘书长的机器人分身 —— 一句话启动，替你把活干完

承接 80% 数字化业务 打通第三方软件 越用越懂你们商会

商会宝负责把商会搬进系统，商会宝 Agent 负责把系统里的活干掉。商城是变现路径也是关系纽带，是商会持续发展的核心关键
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商会宝：商会的互联网数字化底座
把会务、会员、商城、宣传，收进一个后台

40+
项日常工作模块

3
大核心：工作 / 通讯录 / 商城

1
个后台，一套账号

日常工作 电子通讯录 闭环商城

不用再单独买 OA、表单工具、签到小程序、会员管理 SaaS——这些都在里面。

交付方式

开通即用 · 零开发 · 零运维 · 含部署、秘书处培训与操作手册 · 无需专职技术人员
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电子通讯录：每个名字后面，是一家能点开的企业
会员之间不用再加微信——点开就能聊、就能看、就能对接

胡贤平
会长 · 杭州兆江环境

管心晨
常务副会长 · 藤柏资本

李永翔
监事长 · 德兴籍在杭

▸  点开企业名 → 进入企业微网站
产品 · 案例 · 资质 · 联系方式

多维检索 按职务、行业、地区、姓名，一秒定位到人

三种电子名片 个人名片 / 企业名片 / 商会名片，信息分层

企业微网站 每家会员企业都有一个可分享的主页

人脉关系可视 谁和谁同行业、同乡、同链条，一眼看清

名片夹沉淀 一键分享、分类保存，形成商会自己的会员资产

通讯录不是名单，是商会最值钱的那笔资产——现在它还能自己长。
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40+ 项日常工作，一个后台全包
下面这些，只是其中一部分

会员管理 入会审批 会费收缴 活动发布 在线报名 现场签到

通知群发 走访记录 会议纪要 文件归档 在线投票 问卷调研

值班轮值 荣誉表彰 分会管理 党建园地 公益记录 供需对接

积分体系 电子名片 企业微网站 数据统计 提案议案 投诉建议

换届选举 生日关怀 资源对接 活动评分 培训报名 相册影像

… 等 40+ 项

以前这些事散在微信群、Excel、纸质表和秘书长的记性里；现在在一个后台里。

秘书长的时间去哪了
统计报名、催会费、做通知、整理纪要……

这些占了大部分，却几乎不产生价值。

系统接手之后
流程自动跑、数据自动归档，

秘书长回到走访、沟通和判断上。
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商会宝：  xxxx元/年 或每个会员每月x元

x,xxx
包含：系统开通 · 部署配置 · 秘书处培训 · 操作手册 · 运维与安全

零开发、零运维、无需专职技术人员

买 2 年，送 1 年

或送一次 AI 通识培训
原价 xx,xxx 元 / 节

两项赠品二选一，以签署的合作协议为准。

算一笔账：

请一个兼职行政，一年也要几万元；x,xxx 元买的是 40+ 个模块、一套会员资产和一个不会离职的系统。
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商会宝Agent 中篇
系统里的活，交给一个分身

Agent 是什么
秘书长的机器人分身

一句话启动
七大高频场景，说完就干完

80% 从哪来
这不是口号，是一笔算得清的账

打通第三方软件
抖音 / 公众号 / 视频号一站管

Agent 价格
x,xxx 元 / 月，现买商会宝送 3 个月
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系统买回来了，谁来干活？
通知还是要人写，纪要还是要人整理，报名还是要人统计。

商会 80% 的数字化工作，还是压在秘书长一个人身上。

所以，还需要第二块：商会宝 Agent。

引言
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商会宝 Agent：秘书长的机器人分身
你说一句话，它把剩下的一步步做完

「帮我通知全体理事，周五下午两点开会」

好的，已开始处理：

调出理事名单 31 人 生成通知文案与邀请函

发送并回收报名 实时统计 + 会前 1 天自动提醒

全程约 2 分钟 · 每一步都可查、可改、可追溯

一句话启动——不需要学指令、不需要写代码，会发微信就会用。

基于 Codex 开源内核：具备代码理解、推理与自主执行能力 —— 能干活，不只是能聊天。
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一句话启动：七大高频场景
左边是你说的话，右边是它干完的活

「通知全体理事周五开会」 查名单 → 写通知 → 生成邀请函 → 统计报名 → 会前提醒

「策划一场中秋联谊」 方案 → 预算 → 主持稿 → PPT → 新闻稿，一次给全

「谁在做环保工程？」 按画像检索资源库，给出候选名单与匹配理由

「把今天走访的记录整理一下」 语音输入 → 自动生成企业档案与跟进事项

「帮这家会员上个产品」 一键上架商城，供需自动匹配到对口会员

「最近谁最活跃？」 输出活跃榜、贡献度与激励建议

「生成这个月的经营分析」 会员增长 · 活动参与 · 交易与积分，自动成报告

从「3 人 5 天」到「AI + 人工 2 小时」——效率跃迁，且过程全程留痕。
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80% 的数字化工作，交给它
这不是口号，是一笔算得清的账

秘书长的工作量

数字化工作 ≈ 80% 非数字化 ≈ 20%

其中，数字化工作由谁来做

商会宝 Agent 承接 ≈ 80% 第三方软件 ≈ 20%

它做的
通知 · 纪要 · 统计 · 归档 · 内容生产 · 报告 · 数据监测

你做的
走访 · 面谈 · 沟通 · 拍板 —— 这些 AI 替不了，也不该替

重复的事交给它，秘书长回到判断和关系上。



商会宝 · 商会宝 Agent｜产品介绍 10

不止在商会宝里干活：还能替你操作第三方软件
统一入口、一键分发、数据回传，不用在五个平台之间来回切

抖音

微信公众号

视频号

微博

小红书

它替你做这些

行业对标：自动抓取同类商会账号，给差异化思路

智能选题：结合行业与热点，批量生成选题清单

定时发布：多平台批量排期，无需人工值守

自动回复：私信与评论秒级响应

数据回传：曝光、播放、涨粉一站式汇总成报表

一个入口管全部平台：不用再开五个后台、五套账号、五份 Excel。
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商会宝 Agent：x,xxx 元 / 月  先免费体验 后购买

x,xxx 元 / 月   

需要搭配商会宝使用

Agent 要读会员、活动、积分的数据，所以它的底座就是商会宝。

一句话启动全部高频工作
通知、活动、走访、报告，全包

打通第三方软件运营
抖音 / 公众号 / 视频号统一管

越用越懂你们商会
模板与数据持续沉淀成知识库

现在买商会宝，直接送 3 个月 Agent —— 先跑起来，再决定要不要继续。

不推销、不绑定
3 个月到期后是否续用，由秘书长自己判断；数据、模板与知识库全部归商会所有。

x,xxx 元/年   按年付更省
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两块怎么配：三种买法
按需选择，随时可升；金额与赠品以签署的协议为准

① 只要系统

商会宝 x,xxx 元 / 年，

前100家只要x,xxx 元 / 年

40+ 模块 · 通讯录 · 企业微网站 · 商城 · 培训与运维 买 2 年送 1 年，或送一次 
xx,xxx元 AI 通识培训

② 系统 + 分身（推荐）

商会宝 x,xxx 元/年 + Agent x,xxx 元/月

在上面基础上，Agent 承接 80% 数字化工作并打通第三

方软件

现在买商会宝，送 3 个月 Agent

③ 先学 AI，再上系统

买商会宝 2 年送 1 年 + 一次 xx,xxx元 AI 
通识培训

适合班子还没形成共识、想先统一认知的商会 课上带着《本企业 AI 应用机会清
单》回去

建议路径：先上商会宝把数据底座建起来，再用 Agent 把活接过去。



09

商会商城 下篇
会员的生意，在商会内部跑通

商会商城是什么
开在商会里的私域闭环商城

与公域电商的本质差异
公域电商靠买流量续命，商会商城靠组织关系自生长

价格体系
三个版本，按流水规模与组织架构选择
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商会商城不是一个商品上架的地方，
是一个天然的私域空间

融入的是购买意愿的客户组合

引言
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商会商城：会员的生意，在商会内部跑通
从饭局和微信群里的口头撮合，变成系统里可结算、可追溯、可复购的交易

01

发布供需

02

智能匹配

03

在线交易

04

积分回流

05

数据沉淀

会员既可以是买家，也可以是卖家

交易数据沉淀为商会资产：年会汇报、评优表彰都有据可依

不用自己搭商城、不用自己招商、不用自己运维
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与公域电商的本质差异
公域电商靠买流量续命，商会商城靠组织关系自生长。

公域电商 商会商城

流量来源 需持续向平台购买，停投即停单 商会组织自带，停投不停单

获客成本 占 GMV 的 15%–25% 趋近于零

信任基础 靠评分与销量慢慢积累 同商会身份即信任

用户粘性 比价即流失，迁移成本低 商会关系 + 积分 + 组织归属

扩张方式 烧钱换规模 每接入一家商会，即接入一批商家与买家

获客成本一项最直观：公域电商每 100 元 GMV 要花 15–25 元 买流量，商会商城这笔钱 趋近于零 。
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① 付费团体 商会商城x%流水扣除，押金xxxx（售后保证金），每个企业微店铺开通，xx%点佣金扣除或者

xxxx年费+x个点佣金，xxxx（售后保证金）

② 非付费团体 商会商城x%流水扣除，押金xxxx（售后保证金），每个企业微店铺开通，xx%点佣金扣除或

者xxxx年费+x个点佣金，xxxx（售后保证金）

价格体系


